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TAKANA'Y RITMO forjan un acuerdo de
partnership

El objetivo de este acuerdo es impulsar el desarrollo y crecimiento de los vendedores
digitales y de marketplaces

La consultora especializada en marketplaces TAKANA ha llegado a un acuerdo de colaboracién con
RITMO, la plataforma de referencia de revenue?based-finance para vendedores online, con el fin de
crear una relaciéon simbiética entre ambas entidades. RITMO ofrecera capital flexible a los clientes de
TAKANA que tengan entre sus objetivos crecer en el mercado digital a través de los marketplaces. Por
su parte, TAKANA ayudara a profesionalizar a los vendedores mediante su extenso conocimiento en
ventas online y marketplaces.

Viendo el incremento del modelo de compra en marketplaces por parte de los consumidores (aumenté
un 58% durante el primer trimestre de 2021 a nivel mundial), el principal objetivo de TAKANA y RITMO
es que las empresas vean crecer su negocio en el mercado digital. Combinando los servicios
prestados por ambas compaifiias, las empresas podran ver aumentadas sus ventas en mas de un 30%.

Son ya muchos los clientes que estan aprovechandose del acuerdo, con crecimiento de doble digito y
més de EUR 500k financiados en solo unas semanas. Segun David Vaquerizo, co-?founder de
TAKANA, “la alianza con RITMO permite a los fabricantes y marcas partners de TAKANA obtener
recursos para competir a nivel internacional y escalar sus resultados en un plazo de tiempo mucho
MAs corto que con un crecimiento organico sin capital o con financiacién bancaria”.

Para el Strategic Partnership de RITMO, Jorge Jittner, “nosotros queremos que los sellers tengan a su
disposicién todos los recursos financieros que necesitan para escalar. Pero el conocimiento de la
gestion de tiendas online y marketplaces es casi tan importante para crecer como el capital. Ahi es
donde entra TAKANA, ayudando a los clientes a profesionalizarse y mejorar la gestién de sus tiendas
online”.

Sobre TAKANA

TAKANA es una consultora especializada en marketplaces, cuya principal misiébn es ayudar a las
empresas a potenciar y desarrollar su negocio en el mercado digital. El grupo, liderado por Victor G.
Barco y David Vaquerizo, ofrece no solo servicios de consultoria, sino también desarrollo de
estrategias de venta, posicionamiento, publicidad y gestién de marcas.

Sobre RITMO

RITMO nace como una plataforma de revenue-based-finance para las empresas que buscan invertir en
su crecimiento digital. RITMO les ofrece esa financiacion de una manera rapida y flexible, pudiendo
aprobar presupuestos de hasta EUR 3Men solo 24 horas. Ademas, la devolucion de los fondos se
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realiza mediante pequefios porcentajes de las futuras ventas de la empresa, yendo este proceso
paralelo a la rentabilidad del negocio, pues segun afirman “si tu negocio se resiente, el periodo de
devolucion se alarga”.
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