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L aumont pone en marcha su nuevo modelo de
negocio eCommer ce B2B para atender onlinea los
profesionales

Laumont, empresa especialista en trufas y setas con mas de 40 afios de experiencia en
el sector ha apostado estratégicamente por una transformacion digital omnicanal
durante este ultimo afo

Mediante la plataforma Shopify han desarrollado 2 tiendas online para profesionales, una focalizada en
el mercado nacional (www.laumont.es) y otra tienda para el mercado internacional (www.laumont.eu).

Gracias a esta nueva herramienta digital, Laumont puede atender de forma online a todos los
profesionales del sector con la misma gama de productos que comercializan en las paradas de los
mercados mayoristas mas importantes de Espafia (Mercabarna, Mercamadrid y Mercabilbao).

Por su condicion de mayorista les era muy dificil llegar a su publico final (los restaurantes), pero
gracias al canal online y su estrategia de omnicanalidad han duplicado la eficiencia para acercarse
directamente al sector de la restauracion.

El proyecto se ha desarrollado durante este afio COVID aprovechando la oportunidad que ha
generado, aunque el sector esta muy perjudicado a consecuencia de las restricciones, desde Laumont
se valora positivamente el proyecto.

Por otro lado, Laumont no solamente se ha centrado en el B2B, sino que ha llevado la misma
estrategia para el modelo de negocio B2C.

Durante 2021 ha desarrollado 4 tiendas para particulares para sus principales paises de venta mas
potenciales.

Tienda online para vender en Espafa (www.laumont.shop), Francia (www.laumontshop.fr), Reino
Unido (www.laumontshop.uk) e Italia (www.laumontshop.it).

Este afio la venta online de trufa a particulares se ha multiplicado por diez, una de sus mayores
novedades ha sido la comercializacion de setas silvestres durante la temporada de otofio que tuvo
mucha aceptacion.

Su principal objetivo es crecer en la venta internacional de trufa a particulares y fidelizar la venta en
Espafia, siendo la empresa lider del mercado.

Laumont estd presente en las mayorias de las grandes superficies de gran distribucion, en los
distribuidores de HORECA mas importantes del pais y en las empresas de industria que necesitan
producto de Laumont para elaborar su producto final.

El chef Martin Berasategui, asesor gastrondmico de Laumont avala todos los productos de Laumont,


https://www.notasdeprensa.es

asi que a todos los profesionales de la restauracion y a todos los particulares amantes de la buena
comida gastronémica os recomendamos visitar la tienda online de Laumont.
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