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El fundador de El Sefior Miyagi presenta los detalles
mas |lamativos de su nueva promocion

La firma reconocida por la venta de sus articulos inspirados en iconos de la cultura
popular, del cine, la television o el comic como camisetas, mochilas, tazas, o articulos
de papeleria abrio las puertas de su primer local en 2008, siendo a dia de hoy una de las
marcas con mayor presencia en el sector gracias a una consolidada red mixta de
locales propios y franquiciados en diferentes puntos de la geografia espafiola

Con motivo de la creciente demanda que esta teniendo la marca de nuevos emprendedores que
buscan una alternativa de emprendimiento diferente, Paco Sales, fundador de El Sefior Miyagi, ha
impulsado de forma puntual una promocion que favorecera a las nuevas firmas desde el mes de junio,
siendo una ayuda clave para que los futuros franquiciados cuenten con el mayor apoyo posible en los
inicios del negocio.

Sumado a esta oferta, las condiciones para aperturar una tienda, el Sefior Miyagi ya cuenta con unas
condiciones ventajosas, tal y como indica Paco Sales en una entrevista en la que destacaba la relacion
que tiene un franquiciado de la marca con la central franquiciadora: “Mantenemos una estrecha
relacion desde la central con nuestros franquiciados, durante el proceso de apertura, pero sobre todo
en el funcionamiento del dia a dia. En todo momento un equipo de personas se encarga de hacer un
seguimiento constante y atender todas sus necesidades. El éxito de la central indudablemente pasa
por el de nuestras franquicias, y eso es algo que tenemos siempre presente.”

Ademas, afiadia que gracias a las unidades y su condicion de fabricantes de camisetas, las principales
ventajas del franquiciado se centraban en la oportunidad: “la gran demanda actual que tienen los
productos que actualmente ofrecen nuestras tiendas nos permite, por un lado, ofrecer unas magnificas
condiciones para la apertura de tiendas, puesto que no cobramos royalties de ningun tipo ni canon de
entrada, y la inversién inicial por tanto resulta muy asequible y atractiva. Y, por otro lado, nuestra
trayectoria consolidada afio tras afio, asegura un alto impacto en el mercado local en el que podamos
aperturar.”

Tal y como aclara el propietario, la razén de impulsar esta promocion ha venido motivada por la gran
demanda de productos El Seflor Miyagi, pudiendo acceder a ventajosos acuerdos con proveedores y
fabricantes, y propiciando las condiciones ideales para invertir en la apertura de una tienda. “Regalar
3.000 euros en mercancia a nuestros franquiciados demuestra nuestro compromiso y confianza en
nuestro negocio, y supone un impulso extra en el éxito de una futura tienda”, remarcaba Paco Sales.
Las condiciones para acceder a esta promocion son muy sencillas, concluia: “basta con firmar el
contrato dentro del mes de junio y que la inversion inicial alcance al menos el importe de 30.000 euros
mas IVA.”

Desde la consultora responsable de la expansion conjunta en franquicia de El Sefior Miyagi, destacan
la oportunidad que supone la oferta de la marca, que en pleno auge de desarrollo en franquicia quiere
favorecer la puesta en marcha de los emprendedores, dando mas ayudas a parte de las ya
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condiciones de la marca: sin canon de entrada, royalties y stock propio en depdsito.

Datos de contacto:
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