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Contabilidad analitica: la clave para la diferenciacion
en el entorno de las asesor ias, segun Datisa

La situacion actual ha hecho que muchas asesorias busquen servicios de valor afiadido
para diferenciarse de la competencia. En este sentido, una de las claves esta en dar el
salto de una contabilidad orientada a la rendicién de cuentas a Hacienda y/o Registro
Mercantil hacia una contabilidad de gestién

Encontrar un punto diferencial que aporte el valor que buscan las organizaciones en un momento tan
critico como el actual , resulta clave, sobre todo cuando se trata de informacion contable. Una
informacion que, bien estructurada y analizada, puede determinar el rumbo del negocio. Por eso, en
estos momentos, las pequefias y medianas empresas -también las grandes cuentas- buscan el apoyo
de socios financieros que proporcionen ese conocimiento que encierran los datos econémicos y que no
siempre se aprovechan debidamente. El objetivo es proporcionar informaciéon contable, econémica y
de negocio que sea Util para todos los usuarios potenciales, tanto externos a la contabilidad (banco,
proveedores, socios, ...) como internos (directores generales y mandos intermedios)

En muchos casos, las empresas cuentan con un area financiera autébnoma, con soluciones
tecnoldgicas y los recursos humanos adecuados. En este caso, la contribucion de los ERP con
funciones financieras que incluyan también funciones de contabilidad analitica es determinante para
apoyar la toma de decisiones, desde el punto de vista, también operativo. Sin embargo, las pymes no
siempre cuentan con areas financieras suficientemente estructuradas. O, incluso, contando con un
director financiero y las soluciones de gestion 6ptimas, no siempre tienen la visibilidad o el
protagonismo necesario dentro del negocio.

Por eso, muchas pymes buscan el apoyo de profesionales externos, asesores financieros y contables
gue aceleren el conocimiento econémico de su negocio e impulsen la toma de decisiones. En este
sentido, como explica Pablo Couso, Director Comercial de Datisa “las asesorias avanzan en diferentes
direcciones para proporcionar ese valor afiadido que buscan las pymes y, que les ayude, por otra
parte, a diferenciarse de la competencia, a unos y a otros”.

Una de las vias para lograr esa diferenciacion pasa por la contabilidad analitica, que permite
complementar la informacién que proporciona la contabilidad financiera clasica, facilitando resultados
econdémicos detallados por centro de coste y areas de actividad. Y, aunque, como dice Pablo Couso, la
contabilidad analitica no siempre es una herramienta aplicable a cualquier cliente del asesor, lo cierto
es que una asesoria media podria tener entre un 10% y un 20% de sus clientes a los que podria
ofrecerles este servicio. Un porcentaje que, normalmente, suele coincidir con sus clientes mas
importantes, por tamafio o por volumen de actividad.

Pasos para poner en marcha un sistema de contabilidad analitica

Para poner en marcha un sistema de contabilidad analitica en esos clientes que la van a valorar y
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rentabilizar, desde Datisa se destacan los siguientes puntos:

- Consultoria de arranque para identificar los centros de coste/beneficio del cliente, entender su
sistematica de reparto de gastos y poner en marcha un sistema de organizacion y coordinacion entre el
asesor y el cliente para generar el flujo de informacién necesario que permita al asesor introducir el
reparto de gastos en el sistema.

- Contar con un software contable que incluya funcionalidades especificas de analitica. Debe ser una
herramienta que permita separar las cuentas contables de los centros de coste y que facilite la
creacion de una estructura de actividades analiticas completas, con posibilidades de andlisis cruzado,
qgue automatice la entrada de datos analiticos y que cuente con una selecciéon amplia de informes
analiticos estandar o configurables por el asesor.

En realidad, se trata de dos sencillos pasos que permitira a las asesorias salir de su “zona de confort”
para introducir un nuevo modelo de trabajo con sus clientes e incorporando una herramienta de
software profesional. Esta combinacion de nuevos procesos de trabajo y un software financiero
especifico permitira ofrecer a los clientes un mejor servicio a un coste muy competitivo.
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