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Rebeldes Marketing Onlinelanzala Guia de 50
Claves para vender mas

Rebeldes marketing Online lanza una nueva guia con 50 experimentos de Marketing
Online para vender mas. Descubre en esta guia las claves de como usar el poder de los
experimentos para vender mas

El E-commerce esta en auge en Espafa, y en todo el mundo. Los ndimeros lo dicen. De hecho un
estudio de Xopie ha contabilizado ya mas de 85K tiendas online sélo en Espafia. Otro de los nimeros
que sorprenden es que el comercio electronico este afio facturard mas de 18K millones de euros en
nuestro pais, una cifra que segun las previsiones de eMarketer se elevara a 30K millones el proximo
afio 2016. Ademas, de acuerdo con los datos de la INE, uno de cada tres espafioles compra por
Internet, y el gasto medio anual por persona se sitla actualmente sobre los 865€. La verdad es que
todos estos datos son muy positivos para el mercado digital y hace que, poco a poco, las técnicas y
estrategias de Marketing Online vayan afinandose a una velocidad extrema. Y de ello saben, y mucho,
los Rebeldes Marketing Online, la agencia mas transgresora y novedosa en Espafia por sus
metodologias y técnicas para conseguir alcanzar el éxito centrandose en el objetivo nimero uno para
una tienda online: Las Ventas.

Es por ello que Rebeldes Online ha lanzado su nueva ultima guia con 50 experimentos (comparacion
muy acertada que hacen con los cientificos) que cualquier tienda online puede realizar en su marketing
online para aumentar sus ventas.

Pero, ¢ de qué trata exactamente un experimento?

Para ellos un experimento es una hipétesis, una teoria puesta en marcha. Una idea de algo que
piensan que puede tener potencial y que funcionara, o que al ponerlo en marcha y no funciona, con
cambios puede mejorar y asi obtener buenos resultados. En definitiva, es un resultado esperado que
piensan que pueden provocar con un nuevo enfoque de estrategia.

Nos ponen un ejemplo: Nos imaginamos por un momento que teniendo una E-commerce, vemos en
nuestra cuenta de Analytics que un porcentaje de la gente que llega a nuestro carrito de compra lo
abandona sin comprar y s6lo un porcentaje muy bajo acaba comprando. Esto puede indicarnos que en
nuestro carrito de compra hay algo que genera desconfianza, o que la informacién y los pasos no
guedan claros para el cliente potencial. El experimento aqui seria definir una hipoétesis que aportara un
cambio al carrito de compra y que al aplicarla aumentaria el % de conversiones finales, es decir, que
mAas personas acabaran comprando.
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Asi que si tienes una tienda online, o tienes pensado montar una, no puedes perderte la nueva guia
de los Rebeldes Online con los 50 experimentos que puedes hacer en tu Marketing Online para vender
mas con tu negocio de E-Commerce.

En el blog de E-commerce de los Rebeldes Online: http://ecommerce-rebeldesonline.com
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