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P2Contversion, e nuevo modelo de atribucion digital
desarrollado por Grupo Ontwice

Contversion desarrolla una plataforma tecnoldgica que permite analizar y valorar la
contribucion de cada interaccidon a lo largo del journey del consumidor

La gestidon de grandes cantidades de datos es uno de los principales desafios a los que se enfrentan
los profesionales de marketing digital para poder tomar las decisiones adecuadas en el menor tiempo
posible. La motivacion de Contversion son los resultados y para conseguirlo es necesario tener
informacién y datos, pues sélo cuando se conoce tanto a los usuarios como a los potenciales clientes
se puede trabajar para generar demanda y alcanzar grandes resultados.

Contversion, como agencia de performance media, estd inmersa en un proceso de desarrollo de
nuevas tecnologias propias e hibridas que permiten mejorar la efectividad de las campafas y optimizar
las inversiones publicitarias. Este desarrollo tecnoldgico se enmarca en la linea de proyectos de
innovacién de Grupo Ontwice (GO), compafiia matriz de Contversion, y su aplicacion personalizable
para cada sector y anunciante, permite asignar diferentes valores a las multiples interacciones de un
journey de compra.

De esta manera, la herramienta P2Contversion permite analizar el “camino a la conversién” (path to
conversion) de toda la actividad publicitaria a través de un modelo de atribucién avanzado, que recibe
datos en bruto (row data) y genera la contribucion real de cada canal, ponderando factores como: tipo
de interaccion, momento en el que se ha producido dentro del proceso de decision, nimero de veces
gue interfiere el canal, sector de actividad, etc.

P2Contversion ofrece a los anunciantes informacion precisa y actualizada de toda su actividad digital y
permite que sean capaces de tomar decisiones sobre si potenciar, mantener o reducir las inversiones
en funcion al retorno que estén obteniendo a través de cada punto de contacto. Resulta fundamental
analizar el comportamiento del comprador y cada uno de los canales independientes y su sinergia en
lugar de limitarse a considerarlo como una cadena de paginas que ilustran la progresién del camino a
la conversion.

El equipo de Contversion trabaja con una metodologia basada en la investigacion, el profundo
conocimiento del cliente y su entorno competitivo, el andlisis y gestion de todas las fuentes de datos y
experiencias de multiples campafas desarrolladas, que apoyados por tecnologia innovadora propia y
licenciada, permiten establecer modelos predictivos que maximizan el potencial del medio digital.

En palabras del CEO de Contversion, Manuel Mercader “el futuro de las agencias de medios digitales
pasa por potenciar los resultados de negocio de las comparfias aportando valor en la generacién de
insights derivado de la gestion de datos. En Contversion estamos en pleno proceso de inversion en
tecnologia que nos permita facilitar la toma de decisiones hacia modelos cada dia mas rentables para
nuestros clientes. El lanzamiento de P2Contversion cumple el principal propdsito de la compafiia y es
buscar, a través de tecnologia accesible, mejorar la optimizacion de la inversion y conseguir los
resultados de negocio de nuestros clientes.”
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Sobre Contversion

Contversion, la agencia de performance media del Grupo Ontwice, busca alcanzar resultados de
negocio que transformen a las compafilas en base a la continua investigacion, el andlisis y la
aplicacion de los datos, la transparencia y la implementacion tecnoldgica del Business Intelligence
como capa transversal en cada una de las acciones de marca.

Sobre Grupo Ontwice (GO)

Un grupo de empresas de marketing y comunicacion con ADN digital nacido para apoyar la
transformacion digital de las empresas y de las personas, centradas en estrategias de marcas y
resultados.

El objetivo de Grupo Ontwice (GO) es lograr una solucién integral de marketing digital para lograr los
resultados de negocio de sus clientes a través de los dos verticales del grupo de origen espafiol
(Ontwice y Contversion) ofreciendo servicios integrados de performance media, eCommerce, branding,
tecnologia, business intelligence, contenidos y estrategia en redes sociales.
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