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Millennials e hipotecas: la digitalizacion de un
mer cado de 580.000 comprador es potenciales

La generacion millennial ya lo hace casi todo desde el movil: controlar su ciclo de
suefo, hacer la compra, buscar pareja, alquilar pisos y ahora también firmar hipotecas.
Como ya ocurrié con los bancos online, diversas startups fintech se han dado cuenta
de este cambio de habitos y han irrumpido en el mercado de las hipotecas, dispuestas a
ofrecer procesos de contratacion mas agiles, sencillos y rapidos para los nativos
digitales

La reactivacion del mercado inmobiliario ha estimulado la irrupcion de nuevas apps con las que los
jovenes compran pisos y firman hipotecas con tan sélo unos clicks.

En el futuro préximo, el 80% de los jévenes de hasta 35 afios no acudira a una oficina bancaria y
preferiran hacer las gestiones de sus cuentas personales desde el mavil.

Los jovenes que nacieron entre 1982 y 2004 estan destinados a reactivar el consumo e impulsar la
economia espafiola. Segun un informe de BBVA Research, los millennials son un grupo interconectado
y muy familiarizado con la tecnologia, y lo hacen casi todo desde su mévil: controlar su ciclo de suefio,
hacer la compra, ligar, alquilar pisos y ahora también firmar hipotecas.

Segun un estudio de un banco nacional, la mayoria de jévenes preferiria ir al dentista antes que pisar
una oficina bancaria. Ademas, éstos se caracterizan por ser menos pacientes a la hora de comprar
productos o servicios y prefieren hacerlo facilmente desde el moévil. Como ya ocurrié con los bancos
online, diversas startups fintech han dado cuenta de este cambio de habitos y han irrumpido en el
mercado de las hipotecas, dispuestas a ofrecer procesos de contratacibn mas agiles, sencillos vy
rapidos para la generacion de nativos digitales.

La reactivacion del sector inmobiliario en Espafia -en 2017 se firmaron mas de 400.000 hipotecas-
sumado a la fuerte transformacion digital de la banca, ha permitido el nacimiento de estos nuevos
actores cuyo objetivo es reinventar el proceso de contratacién hipotecario, como es el caso de Finteca,
el primer asistente hipotecario 100% movil en Espafia.

Los jévenes ya solicitan hipotecas desde el mévil sin pisar el banco

Todo el que haya vivido la experiencia de comprar piso, sabe que el proceso es largo y dificil, si no se
cuenta con asesores 0 ayuda externa. Por su lado, los jovenes de hoy en dia son mas conscientes de
sus limitaciones econdémicas y quieren actuar con cabeza a la hora de pedir un préstamo para su
nueva vivienda, por lo que, acostumbrados a compararlo todo online, también querrdn comparar
hipotecas de diferentes bancos hasta dar con la ideal.

“El proceso de contratacion de una hipoteca se ha ido complicando a lo largo de los afos, lo que
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obliga a los jovenes a entender contratos llenos de letra pequefia: notarios, registradores, entidades,
TAESs, TINs, clausulas etc.”, explica Carlos Avendafio, cofundador de Finteca. "Si a esto le sumamos
el hecho de que los millennials se guian por recomendaciones online, consultan las apps, etc. surge la
necesidad de satisfacer esa nueva demanda, esa nueva forma de contratar hipotecas”, afiade
Avendafio.

La independencia y transparencia de Finteca ayuda a que un concepto tan abstracto como es la
hipoteca, se vuelva sencillo, atractivo y fa?cil de contratar. El cliente objetivo de Finteca es una pareja
de entre 28 y 40 afios, urbanos y familiarizados con las nuevas apps financieras existentes en el
mercado.

“Estamos asistiendo a la desaparicién del concepto de oficina bancaria, donde el cliente iba a su
oficina de confianza y alli recibia las explicaciones necesarias. Las nuevas tecnologias estan
cambiando este proceso, especialmente entre los jovenes”, concluye Avendafio.

En favor de la nueva generacion de compradores esté el Plan Estatal de Vivienda de 2018-2021 del
Gobierno, que tiene previsto dar una ayuda de hasta 10.800 euros a los menores de 35 afios, para la
compra de vivienda a partir del 2018 y durante tres afios.

Acerca de Finteca

Finteca es una startup fundada a finales de 2017 por Carlos Avendafio, Kuan-Neng Foo y Carlos
Blanco (a través de Nuclio Venture Builder). Finteca, el primer asistente hipotecario 100% mouvil,
integra varias herramientas para hacer mas sencillo el proceso de contratacién de una hipoteca. La
app contiene un simulador, un comparador, una guia hipotecaria, un gestor documental y un asistente
personal virtual que guia al usuario durante el proceso, con el objetivo de ayudar tanto a aquellos
usuarios que se enfrenten por primera vez a la compra y financiacion de una vivienda, como al que
guiera una cotizacion rapida y personalizada de varios bancos.

Acerca de Nuclio Venture Builder

Nuclio Venture Builder es la incubadora de startups creada por Carlos Blanco, tras la venta de
Akamon. El equipo de socios que gestiona Nuclio esta liderado por Maria Hidalgo y ya han creado
startups cémo Eelp!, Housfy, Brokoli y Finteca. Las oficinas estan situadas en el Pier 01, el cluster
tecnoldgico de Palau de Mar de Barcelona.

Ivet Prat " 607 97 05 00 " ivet.prat@nuclio.com " www.finteca.es " www.nuclio.com
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