Publicado en Oviedo el 26/11/2018 NOtanEPI'ensa

Master D creala Escuela de Ventasde alto impacto

La Escuela de Ventas de MasterD ha sido presentada oficialmente con un método
formativo enfocado en la empleabilidad por medio de una formacion en ventas de alto
impacto

El grupo de formacién MasterD ha presentado la nueva Escuela de Ventas, que nace gracias a la
unién de su vocacion por la formacion y la pasion por la venta. Esta nueva escuela profesional es fruto
de la experiencia de haber formado a més de 2.500 vendedores, mandos intermedios y directivos a lo
largo de mas de 20 afios.

La Escuela de Ventas MasterD se marca como meta seguir aportando valor, conocimiento e
innovacién al mundo comercial. “Queremos ayudar a nuestros alumnos a que cumplan sus metas con
éxito para que, a su vez, se conviertan en profesionales con resultados positivos, un mejor servicio de
atencion al cliente y unos efectos sostenibles y recurrentes en sus compaiiias”, explica el Director de
la escuela, Alberto Puente.

El objetivo de esta formacion en ventas es poner al cliente en el epicentro del proceso comercial, para
gue los comportamientos comerciales estén alineados con valores éticos, construyendo de esta forma
una relacién honesta y de confianza, basada en la satisfaccion de sus necesidades reales.

Tenemos un importante desafio, dignificar y humanizar la profesion de vendedor tanto de los
profesionales en activo, como de los que estan decididos a formarse para que esta sea su profesion.

En MasterD son conscientes de que el sector comercial juega un papel protagonista en el mundo de
los negocios, donde la revolucién digital, la automatizacién de procesos y el cambio de habitos de
consumo representan los retos a los que se enfrentan empresas y equipos de venta. Hoy en dia, el
cliente es omnicanal, mucho mas informado y empoderado. Y los equipos de venta deben ser
multicanales para dar la respuesta adecuada independientemente del canal elegido por el cliente.

La funcion comercial tiene el mayor crecimiento de demanda de profesionales cualificados. El portal
InfoJobs, por ejemplo, ha gestionado mas de 645.000 vacantes en los 10 primeros meses de 2018, lo
gue representa un 22,38%, y se prevé que en los proximos afios siga liderando la creacion de empleo.

Ademas, los profesionales de la funciébn comercial y ventas perciben salarios un 20% por encima de la
media y cuentan con importantes oportunidades de promocion profesional. Por ello, desde esta
escuela de negocios se atreven a decir, sin temor a equivocarse, que “un buen comercial no conocera
el paro”.

La Escuela de Ventas MasterD pone al alcance de sus alumnos toda la vanguardia educativa, en
forma de herramientas tecnoldgicas, técnicas de alto impacto y resultados con metodologias
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innovadoras para el desarrollo profesional.

Para alcanzar los objetivos marcados, cuentan con la colaboracion de una red de expertos con una
amplia experiencia en el sector. Todos ellos referentes del &mbito comercial, guiaran al alumno y le
ayudaran a obtener una visién y un impulso global del sector.

Antonio del Corro, Product Manager de la escuela, lo resume diciendo que "somos omnicanales, a
menudo digitales, en ocasiones analdgicos, un poco irreverentes, y nos encanta transformar ideas en
tendencia, siempre con el cliente en el epicentro de todo”.
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