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L 0s concursosy sorteos en Twitter pueden ser una
estrategia de promocion positiva paralos negocios

Las acciones vinculadas a los concursos son sencillas y gratuitas hecho que genera
aceptacion y agrado por parte de los participantes

Durante estas fechas festivas, de compras, de estimulos para que los clientes crucen la puerta de los
negocios, se puede optar por los concursos o sorteos a través de las redes sociales. Esta accion es
sencilla, econdmica y te hace ganar visibilidad.

Los concursos en Twitter son una manera sencilla de darle un empujén a la base de datos de correos
electrénicos, al crecimiento de nuestra comunidad en Twitter y el aumento del conocimiento de
la marca, tienda, etcétera.

Este tipo de concurso resulta beneficioso para cualquier tipo de negocio o producto. Un sorteo gusta,
atrae a los propios seguidores y a nuevos. ¢ Posibles clientes en el futuro? Es probable.

Todo lo que se debe hacer es pedir a los participantes que lleven a cabo determinada accion para
participar y luego seleccionar un ganador al azar. Una herramienta, puede ser Tweetdraw que es
gratuita. En ella se deben introducir o bien la direccion, el nombre de usuario o el hashtag apropiado
para lo que se sortea. Lo aconsejable es utilizar uno. Mas alla de un "me gusta" o un retuit.

Formas de usar los sorteos en Twitter
Tuitear un hashtag concreto

La idea es facil, se pide a los seguidores que escriban ese hashtag para seleccionar a un ganador. Se
puede orientar a la gente con un ejemplo en el tuit donde se explique el funcionamiento del concurso.
Intentar que no escriban el hashtag sin contenido. Dejar claras las reglas: afiadir una frase relacionada
con el producto o algun tema relacionado con el sector.

Correo electrénico

Incluir un enlace a una pagina donde los participantes podran afadir los detalles que se piden, o bien
usar una Twitter Card del tipo Lead Generation. Se trata de una tarjeta de generacion de clientes
potenciales que pueden ser usadas para conseguir los emails de gente interesada en nuestro producto
0 servicio, asi podremos crear una base de contactos de alta calidad para ser usada en campafias de
marketing futuras.


https://www.notasdeprensa.es

Seguir y Retuitear

Es la forma mas rapida de construir una comunidad en Twitter y con ello hacer que los seguidores
difundan el producto o servicio a través de un sencillo retuit.

Etiquetar/Mencionar a amigos

Si se busca organizar un concurso en Twitter 0 una campafa que se extienda se puede pedir que los
participantes mencionen o etiqueten a sus amigos para incluirlos en la accion.

¢Ejemplos? Con quién te tomarias un refresco (mencionar nuestra marca) Con quién compartirias lo
que has ganado.Etiquetando a otros usuarios, el concurso cuenta con mas gente involucrada y con la
oportunidad de participar y ganar ellos también.

Hay muchas ideas y propuestas para crear un concurso a la medida de nuestras necesidades. Muchos
ejemplos mas que sirven para mejorar nuestra imagen en esta red social. Ademas, se trata de
algo sencillo, econdmico y que genera simpatia entre los clientes/participantes.
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