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L aM g or Naranja.com explicaralas claves de su éxito
en el sector del comercio electronico

Alberto Fabra, Presidente de la Generalitat Valenciana, ha felicitado a la compaiiia por
su reciente premio en el Ecommerce Award 2013

La empresa participa el préximo miércoles 12 de junio a las 18:30 en la mesa redonda sobre
ecommerce que organiza el IEM Business School, con la colaboracion de Kuombo, en el Espai
Rambleta - Bulevar Sur esquina C/ de Pio IX (Sant Marcelli)

Bajo el lema “Estas en ecommerce 0 no estas: Reflexiones sobre el comercio electrénico”, en la
primera de las mesas redondas en la que participard Luis Serra, CEO y Fundador de
LaMejorNaranja.com, se debatira sobre como y cuando dar el paso en el ecommerce, las claves para
obtener el éxito y los diferentes modelos de negocio que tienen cabida en este sector
LaMejorNaranja.com se ha alzado recientemente con el premio popular dentro de la categoria de
alimentacion en el Ecommerce Award 2013, un certamen de caracter anual que reconoce a los
principales actores en el sector del comercio electrénico en Espafia

VALENCIA (07.06.13). LaMejorNaranja.com, empresa especializada en la venta de citricos por
Internet, participara el proximo miércoles 12 de junio a las 18:30 en la mesa redonda sobre comercio
electrénico que organiza el IEM Business School en el Espai Rambleta - Bulevar Sur esquina C/ de Pio
IX (Sant Marcel:li). La empresa ha sido invitada para exponer su caso de éxito como la primera
empresa que se centrd en la venta de naranjas al cliente particular, con un incremento progresivo de
los resultados afio tras afio, hasta situarse como la compaiiia lider en el sector de la venta de naranjas
por Internet.

Bajo el lema “Estds en ecommerce o0 no estds: Reflexiones sobre el comercio electronico”, en la
primera de las mesas redondas en la que participara Luis Serra, CEO y Fundador de
LaMejorNaranja.com, se debatira sobre como y cuando dar el paso en el ecommerce, las claves para
obtener el éxito y los diferentes modelos de negocio que tienen cabida en este sector. En el evento
colabora Kuombo, empresa que busca el desarrollo de proyectos de comercio electrénico ofreciendo
no solo asesoramiento y trabajo para la creacion de una tienda online, si no integrandose en ella para
hacerla crecer, y que han acompafado a LaMejorNaranja.com en la renovacion de su imagen este
altimo afo.

LaMejorNaranja.com se ha alzado recientemente con el premio popular dentro de la categoria de
alimentacion en el Ecommerce Award 2013 con un total de 2.958 votos. Este certamen de caracter
anual esta destinado a reconocer los principales actores en el sector del comercio electrénico en
Espafa, premiando y estimulando tanto a pequefias como grandes empresas que hayan destacado
en el afio anterior. Este reconocimiento ha supuesto un hito importante para la compafia que ha
recibido estos dias la felicitacion de Alberto Fabra, Presidente de la Generalitat Valenciana, dandoles
la enhorabuena por la confianza que los clientes han depositado con sus votos sobre la compafiia.


https://www.notasdeprensa.es

A través del caso de éxito de Lamejornaranja.com, Luis Serra podra ayudar a que otras empresas se
conciencien de las mdultiples ventajas que ofrece la red. Este afio, ademés, han cumplido diez afios
llevando las naranjas con mejor sabor a todos los puntos de nuestro pais y han ideado un gran nimero
de novedades que han supuesto grandes ventajas para sus clientes. Entre ellas, se encuentran el salto
a las redes sociales como Facebook o Twitter, asi como una renovacion en la imagen y la relacién con
sus usuarios. En esta nueva etapa, LaMejorNaranja.com ha ofertado también diferentes formas de
compra para sus clientes, con diversos precios y cantidades, y continla planeando nuevas alternativas
para sorprender y hacer llegar sus citricos cada vez a mas hogares.

Como hacer los pedidos

El proceso de compra es muy sencillo y en 24 horas llega a su destino. Sélo hay que entrar en
www.lamejornaranja.com, registrarse y hacer el pedido, que también puede realizarse por teléfono. A
través de su web, LaMejorNaranja.com ofrece cinco variedades distintas que le permiten ofrecer sus
servicios desde noviembre hasta junio.

En cuanto a los pedidos, la propia familia Serra aconseja a sus clientes la cantidad que necesitan,
dependiendo de las personas a las que va dirigida; de esta manera, se puede optar por cajas de 5, 10
0 15 kilos. Ademas existe la posibilidad de realizar pedidos mixtos, variando el precio en funcién de las
cantidades solicitadas de cada fruta (més informacién en
http://lwww.lamejornaranja.com/pedido_precios.htm). En el precio también esta incluido el transporte y
el consumidor no tiene que pagar el servicio hasta que recibe la fruta y la prueba para convencerse de
su delicioso sabor.

Sobre LaMejorNaranja.com

LaMejorNaranja.com nacio en el afio 2002 cuando Luis Serra y su familia decidieron comercializar y
distribuir directamente las naranjas y mandarinas que cultivaban. Anteriormente se las vendian a un
comerciante de fruta, que se encargaba de ponerlas en el mercado. Durante este proceso se dieron
cuenta de que la fruta perdia calidad al recogerse antes de tiempo y verse sometida a los tratamientos
para su conservacion y coloracién. Ahora y a través de su web, venden la fruta directamente y la
ponen en la casa del cliente en 24 horas en cualquier punto de la Peninsula.

Formas de comprar a través de LaMejorNaranja.com:

http://www.lamejornaranja.com
Teléfono: 962.97.85.46 y 900.901.106
pedidos@lamejornaranja.com

Datos de contacto:
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