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La plataformade ‘alimentacion Km 0" amplia sus
comunidades naturales a empresasy gimnasios

Farmidable esta presente en una decena de comunidades naturales de consumo y
cuenta con 60 productores adheridos a su plataforma. A lo largo de este afo, ha
facturado 100.000 euros en 3.000 compras realizadas por unas 500 familias. La startup
busca ampliar su capital entre 200.000 y 250.000 euros a través de una segunda
campafa de equity crowdfunding en la plataforma la Bolsa Social. En su primera ronda
consiguio levantar 90.000 euros en ocho dias

Farmidable, la plataforma que distribuye productos naturales, locales y de temporada directamente al
consumidor y sin intermediarios, amplia su modelo, iniciado en colegios, a empresas y gimnasios. A
dia de hoy, Farmidable ya esta presente en mas de una decena de comunidades naturales de
consumo, convertidas en centros de distribucion. A largo plazo, estima superar la veintena en los
proximos meses y cerrar el proximo afio con 40 comunidades adscritas.

El Colegio Zola de Las Rozas (Madrid) fue la primera comunidad natural en instalar el modelo de
alimentacién de proximidad de Farmidable. A él se han sumado, a lo largo de este afio, los centros
educativos madrilefios de Zola Villafranca del Castillo, el Colegio Europeo, el de Juan de Valdés, el de
Alameda de Osuna y el colegio publico Eugenio Maria de Hostos. También, la cadena de gimnasios
ifithess, con varios centros en la Comunidad de Madrid, y empresas como Leroy Merlin, Pernod Ricard
y Oracle Espafa.

En tan sélo un afio de vida, Farmidable ha conseguido adherir a su plataforma a 60 productores y
facturar mas de 100.000 euros, gracias a las 3.000 compras realizadas, con las que se han beneficiado
unas 500 familias. Asi, en este tiempo se han adquirido: Mas de 14 toneladas de alimentos de la
huerta y fruta, 3 toneladas de carne, 20.000 huevos y mas de 4.000 litros de productos lacteos, entre
otros.

Para seguir ampliando estas cifras, Farmidable abre una segunda ronda de financiacién en la Bolsa
Social, de entre 200.000 y 250.000 euros. ¢Su objetivo? Llevar el proyecto a otros puntos geograficos
del pais y ampliar el nimero de comunidades naturales, ademas de mejorar la plataforma y reforzar el
equipo, formado actualmente por cuatro personas. A comienzos de 2017, Farmidable cerré una
primera campafa de 90.000 euros en esta plataforma de equity crowdfuning, en tan sélo ocho dias.

“Con esta segunda ronda de financiaciébn queremos ampliar la concienciacion en el consumo de
‘alimentos km 0’, seguir impulsando la economia local y sostenible y la preservacion de la
biodiversidad de cultivos. Ademas de seguir fomentando la insercion laboral de colectivos vulnerables
en la busqueda de empleo, incorporando a nuestro equipo a personas a través del area de empleo de
Cruz Roja, con la que mantenemos un acuerdo de colaboraciéon” afirman sus fundadores Alberto
Palacios, Alessandro Lambertini y Pablo Sturzer.
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¢,Como funciona Farmidable? Los consumidores de cada comunidad realizan el pedido a golpe de clic
en plataforma y lo recogen a la salida del colegio, el trabajo o el gimnasio, una vez a la semana. Un
modelo de distribucién que contribuye a la conciencia y planificacion del consumo y desperdicio
alimentario. Igualmente, permite reducir la huella de carbono al disminuir el numero de
desplazamientos de los consumidores para hacer la compra.
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