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El auge del turismo deportivo. La expansion de
Hommter unainversion segura

Hommter tras su lanzamiento en 2020 en el sector del turismo deportivo, turismo activo
y de ocio se situara entre las principales plataformas de consumo de actividades
deportivas extremas en Espafia. Tras su primera ronda de financiacion busca nuevas
inversiones que permitan su expansion en otros mercados y su consolidacion en el
mercado espafiol

Hommter es una plataforma en linea de turismo activo, especializada en deportes extremos,
actividades al aire libre y viajes.

La startup con sede en Espafa es uno de los primeros servicios de merchant center especializado en
el sector turismo y surgiendo en el momentos de mayor crecimiento del sector turismo un mercado de
82.6 millones de euros en Espafia.

La compafiia ha realizado su puesta en marcha en 2020 siendo financiada por dos empresas
espanolas, pertenecientes al sector turismo y de marketing, una alianza ideal para el lanzamiento de la
plataforma. La hoja de ruta para 2020 incluye la implementacion de backoficce para la gestién de
alojamiento, funcionalidad que ya dispone el area de experiencias y la expansion al mercado
latinoamericano y EEUU.

Preguntas y respuestas con el cofundador y gerente:

¢, Qué problema resuelve el modelo negocio?

Como experto en el sector turismo de aventura (actual CTO de agencia de viajes especializada en
Kitesurf) y como consumidor de actividades de turismo activo, se detect6 la desconexion que existian
entre las empresas del sector y la mala gestiéon, donde buscar una actividad y contratar a un proveedor
de confianza se hacia casi imposible, ante la falta de comunicacién y de herramientas de busqueda.
Asi mismo cuando conseguias contratar una actividad, comenzaba el periplo de encontrar donde
alojarte.

Asi nacio la idea de Hommter.

Ahora con Hommter, las personas que buscan actividades de deportes extremos, experiencias de
aventura Unicas ya alojamiento, solo tendran que visitar un sitio web Unico para encontrar, comparar y
reservar varias actividades de deportes extremos y viajes de aventura en todo el mundo.

¢ Nombres de los fundadores y sus roles gerenciales?
El equipo de cofundadores: Alvaro Ortiz (cofundador, CTO y director de marketing web), Magda Ortiz
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(cofundador, CFO, director de ventas y comunicaciones).

¢, Cantidad de personal contratado a tiempo completo?
4 personas (dos personas en el departamento de contenido web, 1 en el departamento de asociacion y
una personas en el departamento de Tl y tecnologia).

Arreglos de financiacion?

Se recaud6 una ronda inicial de 100.000 euros a finales de 2019 de algunos inversores como
WINDFISHPRO, 8 PECADOS y Capital privado de inversores Crowfounding. Actualmente la compania
busca nuevos socios inversores, que permitan llevar Hommter al siguiente nivel de expansion y
crecimieto. Buscando una ronda de 600.000 euros.

¢Modelo de ingresos?
Es un modelo de marketing de rendimiento. Como la mayoria de los mercados, la plataforma gana
dinero con una tarifa de servicio transparente en cada reserva que obtiene los socios.

¢El problema que resuelve Hommter es tan importante que los clientes estan dispuestos a pagar por la
soluciéon?

- La plataforma es totalmente gratuito para los clientes (B2C).

- Solo se aceptan comisiones de partners (B2B) los cuales denominan anfitriones. Sus partners estan
dispuestos a pagar la tarifa de reserva ya que los beneficios que se les ofrece son altos, en cuanto a la
gestion de sus reservas y en especial debido a la inversion en marketing que se realiza para
promocionar sus negocios. Ademas el modelo de negocio es un sistema win-to-win, por el que solo se
paga la tarifa si reciben una reserva a través de la plataforma. Incluir sus actividades en Hommter es
totalmente gratuito y solo toman una comision por reservas correctas. Les brindan visibilidad, servicio
al cliente y mas reservas.

Validacién externa?
- Se ha mostrado la version beta a empresarios de renombre en el mercado espafiol, ingles y francés,
obteniendo una vision positiva sobre el modelo de negocio y la trayectoria.

- Acaban de abrir la web oficialmente y se trabaja diariamente en mejoras, pero ya se gestionan
reservas en los sectores testados, como es el de los deportes de agua.

- Se esta creando un equipo de deportistas de élite especializados en deportes extremos y al aire libre.
El equipo de embajadores estéa formado por los iconos de deportes extremos.
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